Projekty pro vstup na trh s tcasti spolecnosti
Avantgarde GmbH — se spole¢nostmi z Ceské republiky
Referenéni zidkaznici z Ceské republiky

@™ By Rashore (e

atra oomb  Ouasak  (Eovireseur  fdzawesi  CL/SSIC

LiINTECH,

NERKON

Popis projektu

Hajdik a.s. —www.hajdik.com f‘HAJDIK

Mokré lakovani / vstiikovani / galvanické pokovovani pro automobilovy, letecky a Zelezniéni primysl

Projekt pro vstup na trh v Rakousku

Identifikace potencialnich klicovych primyslovych partner v némecky mluvicich zemich (D.A.CH region — Némecko,
Rakousko, Svycarsko) & Business Development v Rakousku a Némecku & zastupce spole¢nosti Hajdik v D.A.CH regionu
Benefit for Hajdik a.s. (Trvani projektu: 2016-2018)

Kvalifikovani projektovi manazefi jsou vzacnym zdrojem. Spolecnost Avantgarde GmbH vybrala potencialni zakazniky,
pfipravila pro né pldu a oni se zapojili az ve chvili opravdového zajmu — diky témto Usporam Casu a penéz a zvysenému
usili o produktivitu zaméstnancll bylo mozné se vice zaméfrit na cil. Hajdik ziskal vyznamné dodavatelské kontrakty od
klicovych rakouskych vyrobcli automobilli a dodavatelska Groven se zvedla ze stupné 2 na uroven 1.

EMBA, spol. s r.0. — www.emba.cz
Archivacni systémy — specialni kartony (archivy, muzea)

Prazkum na rakouském trhu — Studie proveditelnosti vstupu na trh — Zastoupeni EMBA na rakouském trhu

Komplexni prizkum trhu zahrnujici vSechny zicastnéné strany trh( s archivy, muzei a knihovnami, véetné vyvoje a
implemetnace strategie vstupu na trh.

Prodejni systém zaloZeny na databazi & pravidelném zpravodaji (newsletter) & generovani pozadavku / objednavek a
osobnich navstév. Zastoupeni EMBA v Rakousku (od roku 2018).

Benefit pro spole¢nost EMBA s.r.o
Nizké naklady pro vstup na trh & brzky cash-flow. Produkty EMBA maji dobré postaveni a renomé na trhu. Pravidelné

prichazeji dotazy a Zadosti k Ucasti na velkych nabidkovych fizenich. Dalsim cilem je stét se jednim ze ,,3 nejlepSich
dodavateld“.

LASAK s.r.o. - www.lasak.cz

{JLASAK

Vyrobce zubnich implantatt & vyrobkl pro regeneraci kosti

Projekt pro vstup na trh v Rakousku zaméreny na hlavni obchodni partnery a distributory
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Formulace marketingové strategie zaloZzena na 2 cilovych skupinach: hlavni obchodni partnefi a distributofi a identifikace
osob s rozhodovaci pravomoci. Pfedstaveni produktl a obchodniho modelu — Poskytnuti ,,uzsiho seznamu“ s motivovanymi
a vhodnymi partnery spolecnosti LASAK s.r.o s dostate¢nym poc¢tem kandidatd vhodnych pro budovani pocatecni sité
prodejnich partner(i v Rakousku.

Benefit pro firmu Lasak s.r.o.

LASAK vyuZiva zdroje pouze pro slibné, dobre pfipravené a informované potencialni zakazniky, klasifikované jako
zainteresované / vhodné. To je efektivita podnikani — s velmi rozumnym rozpo¢tem projektu.
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KOVOS druzstvo Teplice - www.kovos.cz
Kovovy nabytek

Projekt identifikace dealera v Rakousku

Sestaveni ,,dlouhého seznamu“ s potencidlnimi obchodniky v Rakousku. Pfedstaveni produktu a navrh spoluprace
prostiednictvim dopisu + e-mailu + volani kvalifikovanému managementu. Vybér a prezentace vhodnych a
zainteresovanych kandidatud.

Benefit pro KOVOS druistvo

Diky jednani jménem spolecnosti Kovos povaZzovali potencialni prodejci pfistup na trh s ,rakouskou osobou” za korektni a
slibny. Jiz v pocatecni fazi projektu bylo dosazeno nad ocekavani vyssiho poctu dotaz( a testovacich zakazek.

Elem6 s.r.o. - www.elem6.cz @ | @ m 6

Distributor spotirebni elektroniky

Projekt identifikace obchodniho partnera v Rakousku

Predstaveni outdoorové a akéni spotiebni elektroniky (akéni kamery, outdoor-kamery, sportovni hodinky) vybranym
potencialnim distribu¢nim partneriim, zejména s internetovym obchodem a internetovym prodejem (to bylo v ¢ase
lockdownu z diivodu Covidu-19).

Benefit pro Elem6 s.r.o.

Efektivni vstup na trh s nizkym rozpoctem — rychlé posouzeni Sanci a pfrilezitosti na trhu a zarazeni na seznam. Navzdory
stagnujicimu podnikani na jafe 2020 byli vybrani zajimavi potencidlni zakaznici a pfipravena plida pro aktivity vstupu na trh.

@:DMTES FHT
COMTES FHT a.s. - www.comtesfht.com

Materialovy vyzkum — méfeni a testovani — vyvoj vyrobnich procesti

Predprodejni studie v Rakousku a projekt identifikace zakaznika

Vétsi primyslové spolecnosti maji pravidelné potfeby v oblasti méfeni a testovani, materialového vyzkumu & externiho
vyzkumu a vyvoje. Byt povaZovan za partnera outsourcingu (externiho zajistovani) téchto sluzeb vyZaduje diivéru ve
vysokou technickou kompetenci.

Byla vybrana peclivé definovana cilova skupina 50 velkych primyslovych spolecnosti. Kontaktni osoby a jejich kontaktni
Udaje byly prozkoumany, pfi¢emzZ tyto osoby obdrzely v peclivé navrieném postupném procesu nékolik balick( informaci o
kompetencich COMTES FHT. BEhem procesu byla provedena zpétnd vazba s proaktivnimi prvky s cilem klasifikace
potencialu A, B, C.

Benefit pro COMTES FHT a.s.

Vlastni prodejni sily spolec¢nosti COMTES FHT se svymi prodejnimi aktivitami vstoupily do dobfie pfipraveného prostredi.



http://www.kovos.cz/
http://www.elem6.cz/
http://www.comtesfht.com/

Obijevili se prvni zdjemci, vzrostly dotazy a pfidaly se cilové spolec¢nosti, které jiz maji jasny obraz o klicovych kompetencich
COMTES FHT.
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CLASSIC Oil s.r.o. - www.classic-oil.cz

Vyrobce maziv a chladicich kapalin

Major Account & Program identifikace dealera v Rakousku

Classic Oil planoval spolupracovat na rakouském trhu s obchodnim zastupcem. Novy obchodni partner by mél byt
motivovan jiZ existujicimi potencidlnimi zakazniky a vyhlidkami. Tyto potencidlni zakazniky a moznosti by méla generovat
spole¢nost Avantgarde GmbH soucasné s vyhledavanim identifikace dealera.

Benefit pro Classic Oil s.r.o

Se zakazniky, ktefi projevili skutecny zajem, a s prvnimi obchodnimi transakcemi bylo snazsi pfildkat vice kompetentnich a
zavedenych obchodnich zastupcl, nez by tomu bylo bez nich.

nastroje
ZV — Nastroje s.r.0. - www.zv-nastroje.cz

Vyrobce feznych nastroju, tvarecich nastroji, méfidel a forem

Identifikace vhodnych a motivovanych primyslovych zikaznik( v Rakousku

Projekt vstupu na trh v Rakousku — Identifikace vhodnych a motivovanych priimyslovych zakaznik( B2B. Maly, ale cileny
prazkum trhu zkoumajici mozné potencialni zakazniky podle profilu definovaného na strategickém workshopu. Identifikace
osobnich kontaktnich udaji odpovédnych éinitelli s rozhodovacimi pravomocemi pro outsourcingova rozhodnuti.

Benefit pro ZV — Nastroje s.r.o.

Dodavka komplexni databaze pro dalsi sledovani pomoci oddéleni exportniho prodeje ZV Nastroje.

1atra

Fatraa.s. - www.fatra.cz - oddéleni PVC granulatu
Vyrobce PVC granuli

Identifikace vhodnych zakaznikl na trzich D.A.CH. (v regionu némecky mluvicich zemi)

Identifikace potencidlnich primyslovych zakaznik B2B na trhu v regionu D.A.CH pro granulaty Fatra PVC.

Hlavni ukoly byly:

- prizkum postupll a objemd nakupd

- identifikace odpovédnych osob zapojenych do procesu zaddvani verejnych zakdzek a jejich osobni kontaktni udaje
- predbéZzné planovani schiizek na veletrzich

Benefit pro Fatra a.s.

Doddvka komplexni databaze pro dalsi sledovani pomoci oddéleni exportniho prodeje Fatra a.s. - oddéleni granuldtu PVC.

Zalesi a.s. —oddéleni OBALY - www.zalesi.cz EZALESI
Vyroba a tisk laminatovych trubek

Studie pred uvedenim na trh v Rakousku
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Zélesi a.s. zamyslelo vstup na trh v Rakousku, ale postradali nékteré zasadni Udaje od klicovych cilovych zakaznik( (vyrobni
Cisla, poufzité technologie atd.).

Spolecnost Avantgarde GmbH provedla Setfeni na zakladé katalogu otazek.
Benefit pro Zalesi a.s.

Zalesi ziskala cenné udaje od potencialnich zdkaznik(l. Rozhodnuti nevstoupit na rakousky trh bylo zaloZzeno hlavné
na zjisténich prizkumu pred vstupem na trh, ktery provedla spolecnost Avantgarde GmbH.

Studie proveditelnosti pred vstupem na trh — vyhody:

- Nizké naklady na provérovani klicovych faktord uspéchu

- Skuteéna pocatecni zpétna vazba z trhu a zicastnénych stran na tomto trhu — nikoli jen z pocitace
- Pozoruhodné kratka doba mezi rozhodnutim vstoupit na trh a prvnim dosazenym obratem.

- Vyvarovani se ,slepym ulickam” - pravdépodobny vysledek projektu znamy predem.

PILECKY

PILECKY s.r.0.- www.pilecky.cz
Vyrobce systému oploceni

Identifikace vhodnych a motivovanych distribuénich partneri v Rakousku

Pilecky mél nékolik prodejnich partner(i v Rakousku a dobfe rozumél trznimu potencialu. Na spolecném setkani jsme
sestavili katalog argument, pro¢ by partneti v Rakousku méli uvazovat o spolupraci s Pileckym — a nasli jsme k tomu padné
divody.

Potencialni prodejni partnefi pak obdrzeli motivacni dopis zaloZeny na silnych argumentech & reklamni broZuru;
nékolik dni poté jesté e-mail a nakonec vyzvu ke tvarcimu dialogu za Géelem pripravy nasledného jednani.

Benefit pro Pilecky s.r.o.
Potencialni rakousti partnefi uvitali, Ze je oslovila rakouska osoba zastupujici firmu Pilecky. To usnadnilo prvni krok a

rozeslani pocatecnich poptavek. S nizkonakladovym projektem prilakal Pilecky velky pocet potencialnich prodejct a obdrzel
skutec¢né mnoho pocatecnich poptavek.

LiNJTECH,

Lintech, spol. s r.o. www.lintech.cz

v s

PFrizpUsobené vysokofrekvencni prvky montaini divize

Identifikace pramyslovych B2B odbératell plusobicich v oblasti vysokofrekvenénich a optickych vidken
a propagace LINTECH jako partnera pro outsourcing / montaz

Vyzkum pro spolecnosti vyuZivajici komponenty a konektory (vysokofrekvencni a optické) a pfipravu pro outsourcing
(externiho zajistovéni) této sluzby prostfednictvim spole¢nosti LINTECH.

Sestaveni databaze. Prizkum odpovédnych osob rozhodujicich o outsourcingu/subdodavatelskych zakazkach. Navrh
presvédcivych reklamnich materidlG popisujicich zékladni rysy USP (unique selling proposition—tj.: to, co nase znatka mé a
ostatni ne — jednad se o unikatni vlastnost produktu ¢i znacky, kterd vyrobek odlisuje).

Predani hlavnich myslenek cilové skupiné. Nasledna intenzivni telefonickd komunikace. Sestaveni uzsiho seznamu.

Benefit pro Lintech, spol. s r.o.

Nékteré spolecnosti v kazdé ze tii némecky mluvicich zemi projevily zajem a byly pfipravené zahdjit dialog se spole¢nosti
LINTECH.

LINTECH vyrazné zvysil skupinu svych potencialnich zakaznikd v pfistich letech z nich bude profitovat prostfednictvim
poptavek a objednavek.
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Viden, kvéten 2020



